
LES LIAISONS ECONOMIOUES GLOBALES
DANS LA SOCIETE MODERNE (')

AVANT.PROPOS.

J'ai quelque r6ticence i prendre la parole devant des p6dagogues
de m6tier. Vous savez que dans I'enseignement universitaire, i tort ou
A raison, les professeurs sont souvent recrut6s en fonction de leurs
sp6clalisations et orientatlons fonctionnelles, et tr€s peu en raison de
liurs aptitudes pddagogiques. C'est donc nanti d'une certaine tare
que je me pr6sente devant un auditoire comme celui-ci. De plus,- ma
tacha ss verra alourdie par le fait que vous repr6sentez une mosaique
de formations extrpmement diff6rentes et qu'il me faudra dds lors situer
mon expos6 au niveau de ceux pour qui l'6conomie est matldre incon-
nue. Je tenterai donc, dans toute la mesure de mes faibles moyens,
d'6tre A la fois, acad6mique et terre d terre. Si dans ce " double saut
pdrltleux n, je manque de souplesse, vous voudrez bien demander d
Frangois Villon " de prier Dieu que (tous) me veuille absoudre ".

Ces pr6cautions oratoires 6tant prises, le sch6ma de mon expos6
r6pondra A l'architecture ci-aprds :
- lntroduction.
- Premi6re partie: Les relations 6conomiques multivoques.
- Deuxi6me partie: Les relations 6conomiques bilat6rales.
- Troisilme 

'partie 
: Les facteurs adjacents des relations 6conomi-

ques globales.

INTRODUCTION.

a) Lec lmlruments de mesure ou nolions de comptabilit6 nalionale.
Premldre entorse A la p6dagogie, avant de vous d6crire les liai-

sons Gconomiques globales, ie vais vous entretenir de leurs instruments
de mesure. L'activit6 6conomique d'un pays peut sans sollicitation
mentale aucune, se comparer A un m6nage ou i une grande entre-
prise; I'un ou I'autre suppose des acteurs, des personnes, des agents

(1) Expos6 de M. A. DUMOULIN, fait a Han-sur-Le8se, en oclobre 1966, dans
le cddre des contacts " Economie-Enseignem€nt D organls6s par I'Offico Belge pour
I'Accrolssement de la Productivlte.



1. - QUELS SONT DONC LES AGENTS DE L'ACTIVITE ECONO.
MIQUE ?
- Le premier.' I'Etat.
- Le second; les particuliers que nous sommes en 5gard A notre

positlon de chef de m6nage.
- Le troislbme.'I'entreprise, quel que soit son statut (priv6 ou public).

Ces trois agents : " Etat, particuliers et entreprises,' se trouvent
d I'intdrieur des frontiOres, mais " dans un pays ne se congoit plus
I'isolement " 

- ll y a tous les autres pays. Est-ce que cela va falre
autant d'autres acteurs ? Pas du tout. L'ensemble de ce qui se passe
hors des frontldres d'un pays s'appelle slmplement " L'Etranger,o ou
le "Reste du monde". Voili donc les acteurs en place,.il convient
donc de les falre jouer ou, si I'on pr6fdre, volr les actes ou op6rations
qu'lls posent ou engagont.

2. - LES OPERATIONS ECONOMIQUES.

En tant qu'agent 6conomique, on fait des op6rations courantes,
ou des op6rations en capltal pJus commun6ment d6nomm6es op6ra-
tlons d'investissements. Pour I'Etat, des exemples d'op6rations cou-
rantes : I'achat de crayons, de tivres, de services t6l6phoniques ; des
exemples d'op6rations d'investissements : les routes, les voies navl-
gables, les centres culturels, les 6coles.
- Pour un particulier, op6rations courantes : I'achat d'un costume,

l'achat d'un kilo de beurre, I'achat d'une livre de viande ; op6rafion
d'investissement : construire, agrandir sa maison, acheter un bols,
acheter une prairie.

- Pour une entreprise, les opdrations courantes sont toutes lei op6-
rations rentrant dans la vie journalidre de I'entreprise ; ce sont,
en quelque sorte, les recettes et d6penses de m6nage de I'entre-
prise ; on y trouve: les achats de matiOres premlOres, la r6mun6-
ration de la main-d'@uvre, la vente de produits finis.
Les op6rations en capital repr6sentent toutes les op6rations ( extra-
journalidres,' ou qui ne rentrent pas dans le processus de fabri-
cation. Ce sont notamment : I'achat d'un terrain, I'achat de briques
et poutrelles pour l'6rection d'un nouveau hall, l'achat de machines-
outils. Tous ces achats restent pr6sents pendant plusieurs anndes
dans l'entreprlse tandls que les achats de mati€res premiBres, par
exemple, disparaissent quasi imm6diatement dans la fabricatlon
journali6re.
On voit donc que le comportement d'une entreprise est identique
d celui d'un particulier qui achdte son pain quotidien (op6ration
courante) ou qui achdte soit un terrain, soit une maison (op6ratlon
capital).
Les op6rations en capital ont donc des effets s'dtendant sur plu-
sieurs ann6es tandis gue les op6rations courantes n'ont que des
effets assez limit6s dans le tembs.
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Tout ce qui entre dans l'entreprise, au titre d'op6ration courante,
s'appelle " achats p ou c Input " ; tout ce qui en sort s'appelle
n VOhtOS rf OU ( OUtpUt ".
a. L'output ou sorties de I'entreprise contierit essentiellement les

vente-s, mals aussi les produits finis mis en stocks (c'est'A-dlrc
A vendre dans un proche avenir).

b. L'input ou entr6es dans I'entreprise repr6sente :
- tout ce que I'entreprlse a achet6 comme matidres au-dehors

(achats proprement dits) ;
- tout ce que I'entreprlse a fourni Elle-m6me et qui est destin6

A transformer en produits plus 6labor6s les matidres ame-
n6es de I'ext6rieur.
L'apport de I'entreprise donne une plus-value aux matidres
venues de I'ext6rieur et prend le nom bien justifi$ ds c v6-
leur aJout6e,.

c. La valeur ajout6e est 6gale A la somme des r6mun6rations de
tous les facteurs de production (travail, capital, entrepreneur)
int6ress6s dans I'entreprise, c'est-A-dire la somme des salalres
(travail), des int6r6ts (capital), des profits (entrepreneur).
La valeur ajout6e mesure donc la contrlbution propre d'une
entreprise (ou d'une branche d'activit6) A la valeur des produits
vendus par cette entreprise (ou par cette branche d'activit6).

3. - LES COMPTES QUI DECOULENT DES OPERATIONS PAS.
SEES PAR LES AGENTS ECONOMIQUES: LA COMPTABILITE NA-
TIONALE.

La comptabilit6 nationale enregistre, selon les m6thodEs de comp-
tabilit6 appliqu6es dans les entreprises, les op6rations effectudes par
les agents 6conomiques fondamentaux ; ceux-ci sont:
- les entreprises I- I'Etat I agents int6rieurs
- les particuliers )
- l'6tranger agent ext6rieur.

lls effectuent des op6rations courantes et des opdrations en
capital.

Logiquement, la comptabillt6 nationale devrait donc disposer de
huit comites: un compte des op6rations en capital et- un compte des
op6ratioris courantes pour chacun des quatre agents 6conomiques.

Pour des ralsons pratiques, on a r6duit le nombre de comptes:
- te SeCteur 6tranger n'est repr6sent6 que par un seul compte enre-

glstrant A la fois les op6ratlons courantes et les op6rations en
capltal ;

- lei op6ratlons en capital des trois autres agents (Etat, entreprises,
partliullers) sont regroup6es au sein d'un compte unlque.



On en arrive ainsi i un total de cinq comptes :
- un compte " Etranger "- un compte " Capltal "- un compte " Entreprises " )- un compte " Etat D ) pour les op6rations courantes
- un compte " Particuliers " )

Pour gouverne, la comptabilit6 en partie double fait qu'une recette
dans un compte engendre une d6pense de m€me montant pour un
autre compte.

Quelques exemples:
- le pafement d'un traitement par l'Etat figurera au d6blt du compte

< Etat,D et au cr6dit du compte " Particuliels r ; c€ m6me cr6dit
du compte a Particuliers D enregistrera les salaires repris au d6bit
du compte a Entreprises " ;- le paiement des imp6ts alimentera le cr6dit du compte a Etat p et
gr6vera le cr6dit du compte " Particuliers " et du compte ( Entre-
Pdses r ;

- le compte en capital sera cr6dit6 (aliment6) par les diff6rentes
formes d'6pargne et sera debit6 par les diverses gammes d'lnves-
tissement.

b) Les grandeurs caract6rlstlques de la comptablllt6 nallonale ou
analyse macro.6conomlque de l'actlvlt6 d'un pays.

1. La grandeur fondamentale qui mesure l'activlt6 6conomique
d'un pays, c'est le Produit National Brut; en termes d'abr6viation :
" P,N.B. ". Et qu'est-ce que le P.N.B. ? En termes simples, c'est: le
chitfre d'affaires d'un pays d_6termin6, autrement dit, c'ilst une gigan-
tesque mercuriale, d!s91s 120.000 produits multipli6s chacun pai teur
prix; l'6volution du P.N.B. dans le temps, permet de mesurer l'6votu-
tion de I'activit6 d'un pays.

2. A c6t6 du Produit Natlonal Brut, il y a le Revenu Nailonat. Le
< Revenu National ,n c'est la somme de tous les revenus pergus par
tous les int6ress6s, tous les r6sidents d'un pays, c'est-A-diie tbus-les
rgvenus des fonctionnaires, tous les revenus des ouvriers, des em-
ploy6s, les revenus des non-salari6s ou des ind6pendants, les revenus
des chefs d'entreprises, les revenus des soci6t6s, les loyers, les int6-
r6ts, enfin, tout c6 qui peut 6tre consid6r6 comme un revenu.

3. Avant de montrer les relations unissant produit Naflonal et
Revenu National, il convient d'expliciter quelque peu le contenu m€me
du Produit National.

La production nationale s'6coule sur les march6s par des ventes.
Elles sont de trois esp6ces :

- celles consenties i d'autres branches d'activitd et qui, de ce fait,
restent. incorpor6es dans le circuit economique en fermettant aux
entreprises r6ceptrices d'accomplir leur activit6 prbpre ; ce sont
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les ventes d la demande interm6diaire (exemple : t6le vendue d
une firme de meubles m6talliques);

- celles affect6es A la constitution de stocks et qui sont donc momen-
tandment soustraites du circuit 6conomique ;

- celles qui sortent ddfinitivement du circuit 6conomique national ; de
lA leur nom de ventes i la demande finale.
La demande finale - que certains ont parfois appel6e la " destruc-
tion finale,, - represente donc une disparition des produits hors
du circuit 6conomique ; la demande finale comprend donc :
- les exportations ;
- la corisommation publique (exemple: charbon pour chauffage

des bureaux des administrations) ;
- la consommation priv6e (exemple : charbon pour usage domes-

tlque) ;
- I'investissement (exemple : poutrelles pour armature d'un pont

ou pour la construction d'une usine).
N. B. - En termes stricts, certains auteurs considdrent que les
mlses en stocks font aussi partie de la demande finale.

c) lmbrlcation g6n6rale des grandeurs macro-6conomlques caract6-
ristlques i traverc quelques 6quatlons slmples de la comptablllt6
natlonale.

1. Le tableau no 1 ci-aprds visualise quatre relations simples de la
comptabilit6 nationale.

2. Commenfal'res.
a. Premi6re dquation.

- Du P.N.B. on retranche ou on ajoute la contribution nette du
reste du monde et on obtient le Produit Int6rieur Brut (P.l.B').
Si on ajoute, cela signifie que le pays a eu besoin de l'6tranger
pour vivre ; si on soustrait, cela signifie que le pays a livr6 i
l'6tranger plus qu'il n'en a regu.

- A partir du P.l.B. aux prix du march6, on peut proc6der de deux
fagons :
- soit soustraire les amortissements qui reprdsentent I'usure

du capital 6conomique engag6 dans I'obtention du P.N.B. et
obtenir ce qui a 6t6 ainsi produit comme neuf, c'est-A-dire le
Produit Int6rieur Net aux prix du march6. Mais les prix du
march6 ne sont pas purs, ils sont perturb6s par ces instru-
ments de politique 6conomique que sont les subventions et
les imp6ts indirects. En eliminant ces deux 6l6ments pertur-
bateurs, on obtient le Produit Int6rieur Net A son exact prix
de revient ou, si I'on veut, le Produit Intdrieur Net au coOt
des facteurs ;

- soit soustraire d'abord les imp6ts indirects et obtenir la Va-
leur Ajout6e Int6rieure. Celle-ci c6lant encore les amortisse-



ments et cet 6l6ment perturbateur que sont les subventionE,
il convient d'6liminer les uns et les autres pour obtenlr une
grandgur s'appelant - comme dans le premier cas - le
Prodult Int6rieur Net au co0t des facteuri.

- Cette similitude de r6sultat - quelle que solt la d6marche adop-
t6e - n'a rlerl d'6tonnant puisque au d6part d'uns m6me grah-
deur (le P.l.B. aux prix du march6), oi soustrait les mEmes
6l6ments, mais A des endroits diff6rents de l'6quation.

b. Deuxidme 6quation.
- Elle ne diffOre de la premiOre que par I'endroit of on ttent

compte de la contribution du reste du monde. Celle,ci 6tant
conserv6e jusqu'A la fin de l'6quation, cela signifie que tous les
r6sultats interm6diaires doivent se lire en < termes 

'nationaux p
et non en ( termes int6rieurs ".- In fine, on obtlent 6videmment le m6me r6sultat que dans la
premlOre 6quation.,ll ne pourrait en €tre autrement pulsque le
polnt de d6part est le m6me, et seuls diffdrent les endroits otr
l'on a soustrait des grandeurs inchang6es (imp6ts indirects,
subventions, amortissements, contribution au iesie du monde).

c. Commentaire terminal.
L'enseignement le plus clair a tirer de ces deux 6quations concerne
le Revenu National et l'action dont it pourrait faire-l'objet sous f'6ti-
quette d'une politique des revenus.
Le9 6quatlgns d6montrent avec une pr6cision a nulle autre pareille,
qu'avant d'arriver au revenu national et de jouer sur ta r6iartition
de ce revenu, on peut employer une politique de subventions, on
peut appliquer une politique fiscale, on peut user d'une politique
d'amortissements, on peut promouvoir irne politique industridlle
permettant d'obtenir un P.N.B. plus 6lev6.

PREIIIERE PARTIE : LES RELAT|ONS EcoNoMteuEs MULTlvoouEs.

a) Le tableau des relatlons Inter-lnduetrlelles ou matrlce Input-output
1. Une matrice est un moule, tout comme en g6n6tique, tout com-

me en fangage typographique. C'est absolument 
-la 

m€hre chose en
parlant d'6conomle. Une matrice " input-outpq[ o, c'€st un moule de
I'activit6 6con-omlque, qui permet de voir cohment I'un vit de I'autre,
ou si l'on pr6fdre comment l'un permet A I'autre de travailler.

Quelles sont les servitudes de base pour l'6tablissement d,une
matrice * Input--output p ? Tout d'abord, il faut un apparelt statistique
extrOmement d6velopp6. Deuxi6mement, il faut, bien-i0r, diviser l'6io-
nomle en un certain nombre de secteurs, c'est-d-dlre de comparti-
ments. on peut la diviser en un nombre restreint d'6l6ments : agiicul-
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ture, industrie, services ; ce sera - pour des raisons pratiques 6viden-
tes - le cas du tableau ci-apr6s (1).

2. . EXEMPLE ET COMMENTAIRES D'UN TABLEAU INPUT-OUT.
PUT.

a. Tableau proprement dit (voir tableau no 21.
Outre les 3 secteurs int6rieurs entre lesquels s'effectuent des ventes
et des achats, l'6conomie d'un pays subit des variations sn prove-
nance:
- des importations qui entrent (input) dans le circuit 6conomlque;
- des exportations qui sortent (output) dans ce m6me circult ;
- des imp6ts indirects (taxe de transmlssion, taxe de facture,

droits de douanes, etc.) qui grdvent les achats et ventes;
- des subventions qui sont allou6es i divers secteurs (charbon-

nages, lait, beurre, etc.) et faussent la formation normale des
prix d'achat et des prix de vente.

Pour gouverne:
- les impOts indirects nets repris au tableau s'entendent des im-

p6ts indlrects bruts (totaux) diminu6s des subventlons ;
- ici, comme au sein d'une seule entreprise, la valeur ajout6e

comprend la r6mun6ration (salaires, int6r6ts, proflts) des fac-
teurs de la production et la consommation de capltal, syno-
nyme des amortissements.

b. Lecture verticale : l'6tude des achats ou des flux d'entr6e.
Notre exemple sera celui de I'industrie.
L'input total (397) montre que I'lndustrie :
- a achete 125 unit6s sur le march6 Int6rieur, dont :

- 24 d I'agriculture
- 86 A I'int6rieur d'elle-m6me
- 15 aux seruices.

- a recouru A des importations pour 79,5 unit6s;
- a vu ces achats et importations grev6s d'imp6ts indirects et

all6g6s par des subventions, le solde 6tant de 14,5 unit6s;
- a ajout6 d'elle-m€me (voir d6finition de la valeur aiout6e) 178

unit6s.
La valeur ajout6e est 6gale A la valeur de I'input total diminu6 des
achats (internes et importations) et des imp6ts indlrects nets, soit :
397 - (125 + 79,5 + 14,5) - 178.

(1) En Belglque, la matrice " input-output " du bursau de programmatlon a 6t6
falte sur 21 socteurs. M. Klrschen (DULBEA) I'a lalte €n 51 secteurs; ll y a m0ms
des matrlc€s * Input-output D qul vont iusqu'i 9G94rS7-1CXl socteurs. lnutlle de eoulF
gnor gue plue on parvlent A dlvlser, plus le r6sultat est pr6cla. Mais encore une fols,
faut-ll disposer des ststlstlques convenables A la base.



Gette valeur ajout6e correspond au co0t des facteurs de la pro-
duction:
- 96 pour les salafres ou coOt du travail ;
- 63 pour les Int6r6ts et profits ou coOt du capltal engag6;
- 19 pour le co0t de I'usure de l'6qulpement, c'est-A-dlre les

amortlssements.
Lecture horizontale: l'6tude des ventes ou des flux de sortie.
Toujours pour la branche " Industrie,r servant d'exemple.
L'output total (397) montre que I'industrie du pays a produit et
vendu 397 unit6s se r6partissant comme suit :
- ventes A la demande interm6dialre : 125 unit6s, dont :

6 A I'agriculture
- 86 A I'int6rleur d'elle'm€me
- 3t! aux servlces.

Ces ventes A la demande interm6diaire sont donc des ventes de
matl0res servant A la fabricatlon dans d'autres branches, ventes
de matl6res qul restent incorpor6es dans le circuit 6conomlque :
- venteg A la demandE flnale (c'est-A-dlre ventes qul sortent du

circuit 6conomique) pour 272 unit6s dont :
97 sont export6es
55,5 investles dane le pays

- 119,5 llvr6es i la consommatlon publique et prlv6e.
Tout comme pour uno entreprlse ou une branche d'actlvit6, l'lnput
est 6gal au total de I'output, solt 694 unit6s (rlen ne se perd, rlen ne
se cr6e).
Le total de la demande finale est de 561 unit6s ; cette demande
finale ayant 6t6 satisfalte par:
- 518 unit6s de produits Int6rieurs

31 unit6s d'lmportations
12 unit6s d'lmpOts indirects nets (c'est-A-dlre des lmp6ts Indl-

rects bruts diminu6s des subventlons).

3. . LA NOTION DE COEFFICIENT TECHNIQUE.

Cette notlon r6sulte de la lecture d'un tableau inpuVoutput.
Le coefficient technique montre la d6pendance d'un secteur 6co-
nomlque par rapport e un autre. Ce coetficient s'obtient en dlvisant
la production du secteur consld6r6 par les achats au secteur dont
on cherche A d6terminer I'incidence sur I'activlt6 du secteur Inlilal.
Exemple:
L'agrlculture achdte 6 unit6s i I'industrie. Par comparaison avec
l'output total de l'agrlculture (49), on obtient : 6/49 ou 0,1224 ou
12 o/o environ.
Ge rapport e3t le coelflcient technique : << Agriculture/lndustrie p
et slgnifie gue'l'ensemble de l'activit6 agricole d6pend de I'actlvlt6
industrlelle A concurrence de 120/0.
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b. Quelle est I'utilit6 du coefficient technique ?
Dana I'exemple ci-devant, ce coefflcient de 120/o remonte A I'ann6e
1953. Qu'est-ce que cela signifie si depuis lors, ledlt coetficlent est
pass6 de 12 d 20olo.
Gela Interprdte une d6pense accrue de I'agriculture vis-A-vis de
l'lndustrie, cela slgnifie que I'agriculture s'est m6canls6e ou a
achet6 de plus en plus d'engrais.
Dans une matrlce plus ddvelopp6e, on pourrait apercevoir que le
secteur sid6rurglque connait un coefficient technique qui dlmlnue
vis-A-vls des cokeries, et un coefficient technique qui augmente
vls-i-vis de I'industrle p6troli6re. Cette double variatlon interpr6-
teralt d'une part, la diminution de la mise au mille du coke; d'autre
part, la d6pendance accrue vls-i-vis de I'industrie p6tro-chlmlque
par sulte des Inlections de fuel dans les hauts-fourneaux.

b) 3ch6ma g6n6ral du lonctlonnement de l'6conomle ou tableau 96-
n6ral des flux en marchandlseg et en monnale.

1. - LE SCHEMA PROPREMENT DIT (volr tabteau no O).
2: . QUELQUES COMMENTAIRES ET QUELQUES PRECAUTTONS

DE LECTURE.
a. Le tableau laisse apparaitre clairement :

- les cellules fondamentales du systeme dconomlque, A savolr:
lee partlcullers ou m6nages, les entreprlses, I'Etat, l'Etranger;

- les cellules op6ratlves: le march6 des capitaux, celui des blens
de production (machines-outlls par exemple), celul des blens de
consommation (denr6es alimentaires, v6tements, etc.).

b. Les revenus non-salariaux comprennent notamment les revenus
deo entreprlses et des inddpendants, les loyers, les int6r6ts.

c. Quelle que soit la dur6e du terme pour lequel elles ont 6t6 constl-
tu6es, les liquidlt6s et r6serves en provenance de I'Etat, dee m6na-
gss, des entreprises, de I'Etranger sont dlrlg6es vers le march6
des capitaux qui alimente les diverses esp6ces de besolns pou-
vant, i d'autres moments, €tre exprim6s par les agents 6conoml-
ques pr6clt6s.

d. La fldche i double sens de la th6saurisatlon illustre les mouvements
continuels de va-et-vient au seln de l'6pargne inactlve (absent6lsme
du bas de lalne) des m6nages; c'est le flux et le rEflux des blllets
de banque de la ( cachette famlliale p.

e. Les entreprlses et I'Etat acquidrent des biens d'investissement sur
le march6 des biens de production; il devrait en 6tre de m6me pour
les partlculiers qui construisent leurs logements. Cependant, la
construction de logements par les m6nages ob6it A des m6canlsmes
partlculiers de financement: il s'agit quasi excluslvement d'une an-
tlcipatlon d'6pargne tandis que le service fournl (l'habitat) ne fait



pas I'obJet d'une commerciallsation directe. DOs lors, la construc-
tion d'un logement par un partlculier s'inscrlt sur deux plans dls-
tincts :
- celui des flux financiers via te marchd des capitaux auquel il

est fait appel pour la plus grande partie de la valeur de la
construction ;

- celui des flux r6els, c'est-A-dire des entreprises livrant des blens
de production : I'immeuble construit engendrant le service de
I'habltat.

DEUXIEilE PARTIE : LES RELATIONS ECONOITIIOUES BILATERALES.

Ces relations, ces 6quilibres se posent dans toutes les 6conomies,
en particulier celles qui sont en expansion.

Pourquoi ?
Parce que I'expansion - assortie de diverses formes de progr6s

et de d6vefoppements - constltua I'objectif majeur des potltlques
6conomlques modernes.

Mais il ne s'agit pas seulement de concevoir ou de voulolr une
" belle " ou n. bonne " expansion, il faut surtout une expansion r6all-
sable, assurant la compatibilit6, l'6quilibre fondamental entre les di-
verses structures 6conomiques du pays consid6r6.

ll ne sert A rien de vouloir une expansion spectaculaire du volume
des investissements:
- si la main-d'euvre (tant en volume qu'en quafification) n'est pas

dlsponlble pour l'drection d'abord, pour le fonctionnement ensuite
de ces Investissements ;

- sl les- moyens financiers font d6faut pour en assurer le paiement,
c'est-A-dire si un certain revenu indivlduel n'est pas coriectement
r6parti entre la consommation d'une part et l'6pargne, d'autre part,
Qui allmente le march6 des capitaux.
ll ne sert d rien de souhaiter une grandiose expansion de la pro-

duction Industrielle :
- sl les biens A acqu6rir sur les march6s ext6rieurs ne peuvent l'6tre

parce que l'6tranger boude i accepter notre monnaie instable ;- si lee fabrioats qui en r6sultent ne peuvent soutenir la concurrence
de l'6tranger ou ne sont pas accessibles - pour une question de
prix notamment - A la consommation int6rieure;

- si, une fois de plus, la main-d'euvre et les capitaux font d6faut.
En r6sum6, l'dguilibre global A maintenir dans une 6conomie en

expanslon se ramdne A six 6quilibres partiels, mais indlssolublement
li6s l'un A I'autre. Ce sont:
- l'6quillbre entre population totale et population active;
- l'6quillbre entre l'accroissement des salalres et I'accrolssement de

la productivit6 ;
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- l'6quilibre entre I'accroissement des revenus et celui de la con3om-
mat ion;

- l'6quilibre entre l'6pargne et les investissements ;
- l'6quilibre entre les importations et les exportations ;
- l'6{uillbre entre les recettes et les d6penses de I'Etat.

a) L'6qulllbre entle la populatlon totale et la populatlon actlve.

1. . A UN CERTAIN NTVEAU DE PRODUCTION SONT LIEES DEUX
NOTIONS:
- une certaine quantit6 de main-d'@uvre ;
- le " tour de main ,, la " fagon de faire o, la a fagon de travailler "

de la maln-d'euvre dont on dispose : c'est-i-dire la productivit6.
La productivit6 est donc un rapport fins/moyens. Accroitre la pro-

ductivltd peut donc signifier deux choses :
- solt atteindre une fin, un but plus 6lev6 par des moyens inchang6s ;
- soit attelndre une fin inchang6e par des moyens r6dults.

DEs lors, la productivit6 constitue une charnidre importante des
raisonnements 6c6nomiques d'une part, de l'activit6 6conomique d'au-
tre part.

Trois raisonnements sont possibles :
- connaissant la quantite de travail disponible et sa productivit6, en

d6duire un certain niveau de production ;
- connaissant ou souhaitant un niveau de production, calculant un

taux de productivit6, d6duire la quantit6 de travail requlse ;
- connalssint ou souhaitant un niveau de production, connaissant la

quantit$ de travail disponible, calculer la productivit$ de ladite
main-d'euvre.
Dans la pratique des calculs dconomiques :

- la trolsidme relation sert A I'analyse du pass6;
- la premidre et la seconde servent aux calculs de pr6vision.

2. - La quantit6 de travail d obtenir est une des grandeurs 6cono-
miques de bhse que I'on peut approcher de plus prds eu 6gard aux
donn6es et aux calculs d6mographiques.

La populatlon totale peut €tre r6partie par Ages:
- molns de 15 ans
-15A25ans
-26 i35ans
- 36 i 45 ans, etc.

Jusqu'A 25 ans, nous avons la ventilation des classes d'6ge entre
population scolaire et population active ; au-deld de 25 ans et ju9-qu'A
45'ans, nous avons des iaux d'activit6 fort 6lev6s atteignant ! 97o/0.

L'effectif de chaque classe d'&ge assorti d'un taux d'activit$ donne
la quantit6 de travail disponible. l! s:agira donc de voir si cette quantit6
de hain-d'@uvre assortie de la productivitd connue permet le nlveau



de production souhalt6, ou si cette quantit6 de travait mise en regard
du nivau de productlon escompt6 d6gage un taux de product'lvit6
compatlble avec celul qui a 6t6 r6alis6-dins un pass6 r6cent.

pn -peut renverser le raisonnement et les calcuts en partant d'une
productlon voulue et d'une producflvlt6 connue et voir sl l'a quanilt6 de
travail r6sultante reste compatibte avec les donn6es d6mogiaphlques.
.. 3. -- L'6quillbre quantltatlf reste incomplet si on ne I'assorilt pas

d'un 6qulllbre qualltatif, c'est-a-dire par sp6cialisatlons profession-
nelles. Dans une vue prospe,ctive, il est int6ressant de suppdter I'orien-
tatlon sectorlelle (agrlculture, chimie, 6lectronique, etc.i'afln de volr
- 6 ou 12 ans A l'avance suivant la longueur du cycle siolalre - vers
quelles sp6-clallsatlons scolalres, il convient d'orlenter les leunes gens
et feunes fllfes.

t'6quillbre entre la population active et la population totale est
extremement important, parce que dans un objectit d'expanslon, cela
na sert A rlen de trop voufoir si on n'a pas la main-d'cauvre pour t'at-
telndre.

b) L'6gp[tl!]r entre I'accrolssement des satalres et celul de la produc-
lfr'|t6.

ll a 6t6 dit que la productivit6 6tait ( un tour de main r, uh€ faeon
de mieux faire. ll est normal que le mleux falre soit perQu par tout ls
monde. Le travaifleur n'est pas seul dans f'entrepris6; A c6t6 de lui,
il y q les machlnes qui lui permettent de travailler. Cet 6quipement
constitue la contrepartie physique du capltal investi.

ll est donc normal que les fruits de la productivit6 soient r6partis
entre t-ous les particlpants a la production. Du c6t6 des travallieurs,
I'accrolssement de la productivlt6 dolt 6tre mls en regard de I'accrols-
sement des salalres ; la hausse de ceux-cl ne peut d6passer la hausse
de fa productlvlt6.

. Agr-r autrement tendrait a priver le capital d'une partie des frults
de la r6partltlon, ll pourralt par ld renicler devant I'investlssement.
c) L'dqulllbre entre I'accrolosement des revenus et celul de ta coneom-

matlon.
ll faut que la _consommation croisse moins vite que les revenus

.perg.ug,- de fagon d lalsser un surplus - l'6pargne - pour financer
I'activit6, -puisque l'6pargne finance I'invesilsiem-ent et lue l'investis-g€ment c'est I'avenir.

d) L'6qulllbre entre l'6pargne et l'lnvesllssement.
Gct 6qullibre d6rive du pr6c6dent et en est aussi compl6mentaire.

En effet, l'6pargne d6gag6e doit trouver a s'affecter dans des Investie.
sements consid6r6s comm6 promoteurs ou comme soutiens de I'ex-
pansion. La r6clproque de ce raisonnement est vraie; entendons par
li que- toute expansion 6tant A base d'investlssements, ceux-ci - pbur
pouvoir donner I'expansion voulue pour une Economie d6termin6b -
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dolvent pouvoir 6tre pay6s, financ6s. Seule l'6pargne - igsue d'une
Inf6rloritb de la consommatlon par rapport aux revenus - peut salne-
ment rencontrer cet imP6ratif.

e) U6qulllbre entre lmporlatlons et exportatlons.

Dans un pays sans richesses naturelles comme la B.elgique,.cet
6quilibre pienit ine acuit6 i nulle autre pareille. En eJfeJ, I'importati-on
Oei mitieies premidres et de biens d'6{uipements_ doit allmenter les
iyctes de fabiicatlon natlonaux ; A leur tdui, cgyx;ci doivent axer leurs
piJg;mmei vers des produits d'e haute sp6cificit6 et de grand march6.

Cet 6quilibre ne peut 6tre envisag6 qu'A moyen- t€rme puisque,
pour un pays comme ia Belglque, il subslstbra, i court-terme, un d6g-
Squlllbre'taht que les 6qulpements et matl$res import5a n'auront pas
donn6 lieu A des fabricats vendus et pay6s.

f) L'6qulllbre entre d6penses et receltes couranles de I'Etat

Les recettes ne peuvent pr6lever des ressources qul dolvent rester
digponibles pour la consommation (animatrice de Gertaines gammes
de productloh) et pour l'6pargne. Quant aux d6penses, elles ne peuv-ent
attdlndre un hlveiu qui 

.aboutirait 
A pr6lever des moyens financiers

et humains n6cessaires aux autres activlt6s 6conomiques.
D'autre part, un excds 6ventuel des d6penses sur les.recettes cr6e

ce que I'on appelle une impasse qu'il faut financ€-r- par I'emprunt. Cq
fabdnt, I'Etat bouvrirait par I'endettement des d6penses courantes
que t'OrthodOxie commande de rencontrer par les recettes courantes.

g) En r6sum6, A travers ces 6quilibres, il est -ais6 de voir que tout se
il'ent et que I'impact de la moindre d6clslon 6conomigue 3ur un poln-t
pr6;b db l'actlvit6 rejaillit sur I'ensemble du .systlme. 6conomique.
Un accroissement de revenu modifiera la r6partition de la consomma-
tion (alimentalre ou autre), laquelle appellera des investissements nou-
veaui dans les branches oir ia demande se trouve ainsi accrue, les-
quelles branches recourront aux autres secteurs (sid6rurgie,-.cimen-
tbrle, etc.) pour $riger les extensions requlses. On pourrait ind6finiment
poursuivr6'ce raisd'nnement qui lllustre ie jeu du multiplicateur keyn6-
blen et qui montre, qu'a tous'les stades, les m-oyens techniques, finan-
clers et humalns doivent €tre et rester disponlbles

TROISIEilE PARTIE: LES FACTEURS ADJACENTS DES RELATIONS
ECONOiIIOUES GLOBALES.

a) La vlcllle lol de l'olfre et de la demande.

1. . ENONCE.
n En un tleu (march6) donn6, I'offre d'un bien tend A slaccroltre

dans la mesure o[ le prlx s'6ldve, tandis que la demande exprime en
sens contralre le m€me mouvement du prix' "



! fayt cependant se garder d'attribuer un sens rigide A la loi, car
une loi 6conomlque - si loi ll y a, en 6conomie - i'exprime ja'nrais
qu'une tendance et non un rapport n6cessaire et pr6cls.'

La formation de-s- prix varie suivant que I'on se trouve en r6gime
de concurrence parfaite, en r6gime de mdnopole absotu, en r6gim-e de
concurr€nce imparfaite ou de tendance monopolistique. Dans chacun
de ces cas encore, on pourrait distinguer entre-la formation instantan6e
des prix et la formation des prix A longue 6ch6ance.

2. . APPLICATION ET REPRESENTATION GRAPHIQUE EN RE-
GIME DE CONCURRENCE PARFA|TE.

a. La concurrence parfaite requiert :
- un grand nombre d'acheteurs ;- un grand nombre de vendeurs ;- un blen de nature constante et non susceptible de provoquer

I'apparition d'un substitut (exemple: la margarine supitantant A
partir d'un certain seuil de prix ou d'un certain nivead de revenu
du consommateur) ;- une information compfdte de l'6tat du march6 c'est-A-dire une
parfaite connaissance des prix pratiqu6s i tout moment.

b. Ci-aprds, I'exemple d'une mercuriale d'un march6 de bl6:

au prix de 2.000 fr. par quintal
au prix de 2.100 fr. par quintal
au prix de 2.2@ lr. par quintal
au prix de 2.300 fr. par quintal
au prix de 2.4@ fr. par quintal
au prix de 2.500 fr. par quintal
au prix de 2.600 fr. par qulntal
au prix de 2.700 fr. par quintal

L'offre de
bl6 est de
3.800 quint.
5.000 quint.
6.150 quint.
7.000 quint.
7.500 quint.
8.000 quint.
8.500 quint.
8.700 quint.

La demande
de bl6 est de
13.000 quint.
10.000 quint.
8.200 qulnt.
7.000 quint.
5.800 quint.
4.800 quint.
3.900 quint.
3.000 quint.

Dans un tel etat de march6, les vendeurs tendent a rechercher le
prix.le plus 61evri, tandis_ que les demandeurs recherchent le prix
le plus bas. Dans de telles conditions ; il ne peut y avoir sur un
march6 donn6, d un moment donn6, qu'un prix unique pour une
marchandise donn6e - prix unique (2.900 fr.) qui dquitibre, non
pas les offres et les demandes, mais les quantit6s'achei6es et ven-
dues (7.@0 quintaux alors qu'if y a 8.700 quintaux offerts et 13.0o0
guintaux demand6s).
En concurrence parfaite, le prix d'une marchandise sur un march6'donnd 

s'6tablit donc au point de rencontre entre I'offre du vendeur
le moins press6 de vendre parmi ceux qui vendent, et la demande
de I'acheteur le moins press6 d'acheter parmi ceux qui achdtent.
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c. Graphique (sur base de I'exemple chiffr6 ci-dessus).
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Le rectangle pointill6 repr6sentri le produit global 1e x Q) de la
transaction, c'est-i-dire la somme globale regue par le vendeur
ou d6bours6e par I'acheteur.
l-e prix du march6 est celui qui permet de vendre et d'acheter la
plus grande quantit6 de marchandise (7.000 quintaux).

d. Commentaires:
L'exemple numdrique et sa repr6sentation graphique permettent
d'apercevoir clairement :
- que la concurrence n'est jamais parfaite au sens strict du terme,

iuisque toute formatlon de prix est une adaptation par rapport
d une situation ant6rieure, I'adaptation n'a lieu qu'A posteriori ;

- que la concurrence n'apporte pas la satisfaction optimum des
besoins collectifs, car les d6sirs qui peuvent payer les plus
hauts prix sont les mieux satisfaits. En effet, les demandeurs
qui ne peuvent payer les 2.300 fr. restent insatisfaits: 6.000
{uintaux (13.000 - 7.000) sont dans ce cas. Corr6lativement, les
vendeurs qui ne consentent pas i c6der a 2.300 fr., gardent leur
bl6 : 1.700 quintaux (8.700 - 7.000) sont dans ce cas ;

2.1fit ?rlx
Pat
qulntal



- qqe le r6gime de concurrence parfaite est le seul otr les ph6no-
m6nes d'6lastlclt6 de I'otfre et d'6lasticit6 de la demand-e peu-
vent recevolr leur plelne slgnification. Le coefflclent d'6lastlclt6
se d6flnit donc comme 6tant le rapport entre la variatlon de
I'otfre (ou de la demande) et la variation des prix A un m6me
moment. Une otfre (ou une demande) qui ne serait pas 6lastique
seralt rigide parce que n'ob6issant pas i une quelconque va-
rlatlon de prix. Une offre rigide signifle que la quanilt6 otferte
reste invariable quel que soit le prix offert (exemple: r6colte
de vln d'un cru d6termin6). Une demande riglde slgnlfle que
l'exigence de I'acheteur reste Insensible A une presslon, m6me
violente, des prlx (exemple : les m6dicaments) ; une demande
rlglde tradult donc des besoins in6luctables. A contrario, on dit
qu'une demande est " 6lastlQUe r, lorsqu'elle est trds senslble
aux varlatlons des sacrffices A consentir.

Sont A demande " 6lastlque ", les biens et services dont l'usage est
facultatlf ou qul peuvent faire I'obJet d'une substitutlon par l'lntro-
duction d'un succ6dan6 (exemples : beurre et margarine, sucre et
sacOharlne).

b) G6nSrallsatlon de la notlon d'6lastlclt6.
1. - On entend ordinalrement par 6fasticit6, la proprl6t6 qu€ pos-

sOdent les corps de reprendre, totdlement ou partieilenient, leur forme
primltive lorsque cesse I'action ext6rieure qui leur avalt impos6 un
changement de forme (pression ou 6tlrement).

En 6conomie, ce n'€st pas I'id6e du retour A l'6tat initial qui
constitue l'essence du ph6nomdne que I'on veut exprimer. ll s'agit
plut6t de rendre compte de la facult6 de changement d'un ph6nomdne
en r6action A l'applicatlon d'une force ext6rieure ; en d'autres termes,
on veut davantage insister sur la mesure d'une r6action.

2. - Dans I'exemple pr6c6dent de la loi de l'otfre et de la deman-
de, il fut surtout question de l'6lastlcit6 - de la r6action - de la
demande face I une modification du niveau des prix.

Plus g6n6ralement, on peut souligner que la demande d'un blen
ou d'qn service r6aglt A deux grandes gammes de pressions :
- aux prlx des produits, tandis que restent Inchang6s les revenus des

demandeurs, on parle alors de l'filasticlt&lprix;
- aux rcvenus des deman&urs, tandis que restent stables les prlx des

produfts, on parle alors de l'ilasticitfilrevenus.

3. - EXEMPLE NUMERIQUE ILLUSTRANT LES PHENOMENES D'E.
LASTICITE.

a. (voir tableau no 4.)
b. Elasticit6/prix: lecture verticale du tableau :

- Pour revenu de 50.000 francs, une diminution de prlx de 10 unlt6e
de francs (10 %) engendre un accroissement db consommatlon
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de 20 unit6s du produit (28,50/o). Le produit en question ob6it
donc lcl A une 6lasticit6/prlx de 28,5110 = 2,85;

- Pour un revenu de 70.000 francs, l'6lastlclt6/prlx est de A)/10 =
2, sl I'on passe d'un prix de 100 francs i un prix de 90 francs.

c. Elastlclt6/revenu : lecture horizontale du tableau :
- Pour un prix de 1fl) francs, une augmentatlon du revenu de

10.000 unlt6s (2Oo/ol entralne un accroissement de consommation
de 25 unit6s (36u/o). Le produit en questlon ob6lt donc ici I une
6lastlclt6/revenu de 36/20 = 1,8;

- Pour un prlx de 80 francs, l'6lasticlt6/revonu est de g/2O = 1,5,
gl I'on passe d'un revonu de 50.000 francs A un revenu de 60.000
francs.

4. . CALCUL DES ELASTICITES.
Le coetficient d'6lasticit6 est donc un nombre abstrait qui mesure

le rapport de deux accroissements.
DOs lors, en termes alg6briques, le coefflcient d'6lastlcit6 se calcule

au moy6n de la d6rlv6e : celle-ci €tant le rapport de I'accroissement de
la fonctlon A celui de la variable.

5. - LE COEFFICIENT D'ELASTICITE DANS LA REALITE.
a. L'6lasticit6/revenu est un indlce du comportement des consomma-

teurs face A un changement dans le niveau dss revenus pergus.
Tous les produits n'ont pas la m6me 6lasticit6 : c€ux de premlOre n6-
cesslt6 ont une 6lasticit6 faible, tandis que les prodults de luxe
ob6lssent A une relation forte.
De m6me, A l'6gard d'un produit identique, l'6lasticlt6 de consomma-
tion varle selon les classes sociales ; il ne pourrait en 6tre autrement
puisque celles-cl se dlff6rencient par des revenus ditf6rents et par
des habitudes de consommatlon dlff6rentes.

b. Les quelques exemples ci-dessous lllustrent, sur base d'une enqu6te
relative aux m6nages, les consid6rations th6oriques 6mlses au a)
pr6cddent.

Coefflclents d'6lasticlt6
des consommatlons chez

Rubriques
les ouvrierg

les employ6s
et fonc-

tionnaires
Alimentation

- paln
- viande
- l6gumes
- produits laitlers

Habitatlon
V6tements
Divers

0,2
o,2
0,3
0,1
0,1

1 ,8
1 ,1
1,3

0,5
0,3
0,5
o,7
0,1

1,4
1 ,1
1 ,4

0,5
0,4
0,6
0,1
0,3

1,3
1,7
2,2
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c) Le coefliclent de capltat.

1. ll existe entre I'investissement qui accroit le patrimoine produc-
tif et la production qui en ddcoule, des rapports techniques coniplexes.
Le plus important d'entre eux est le caoital-outout ratl6 ou coehiclcnrLe plus important d'entre eux est le ratlo ou coefficlent
de capital ; il exprime I'importance de I'effort d qui a d0
6tre consenti pour obtenir un certain accroissement quantitatif oe la
production. Le coetficient de capital accuse de sensibles varlailons
selon les secteurs industriels. Quand on dit que I'industrie de la c6ra-
mlque a un coefficient de 4,74, cela signifie que pour obtenir un ac-
croissement de production de l, il a fallu accroiire lt6quipement de 4,74.

2. Ci-aprds, quelques coefficients de capital :
- industries alimentaires : 3,6
- papier, lmprimerie : 4,7
- fer, acier, non-ferreux : 17,14
- 6lectricit6, gaz, eau : 10,-
- chimie et industries connexes : 5,46

3. Le coefficient de capital peut 6galement etre calcul6 pour une
dconomie nationale pour mesurer I'eJfort d'investissement ciu'll sera
n6cessaire de consentir pour obtenir I'expansion voulue de'l'6cono-
mie.. Ainsi, pour la Belgique, dont le coetficient de capital global est
de 4, une expansion de 40/o du Produit National requerra un accrois-
sement de 16olo (4x4) des investissements.

d) Le coefflclent d'lntenslt6 capltalisfique.

1. Dans I'activit6 6conomique, le coefficient d'intensit6 capltalisti-
que lraduit le rapport entre le qapital humain et le capital physique. En
d'autres termes, le coefficient d'intensit6 capitalistiqub exfririre i'invei-
tissement d consentir par poste de travail ou, si I'ori pr6f€re, la somme
A investir pour occuper un travailleur suppl6mentaire.

2. ce coefficient varie consid6rablement suivant les secteurs in-
dustriels. ci-aprds, quelques coetficients d'intensit6 capitalistique :
- sid6rurgie
- mdtallurgie des non-ferreux
- textile
- chimie

2,5 mil l ions
650.000 F.
200.0@ F.
2,3 mil l ions.

3. La connaissance de ce coefficient est trds importante lorsque
I'on veut pratiquer une politique de lutte contre le ch6mage, soit glo6a-
lement, soit par secteur, soit dans le cadre d'un objectif te r6no-vation
16gionale.

.. . Ain.si, pour une 16.9ion comptant quelque S.0@ travailleurs dispo-
nibles, il faudra investir:
- 1 milliard si I'on veut s'orienter vers la production textile;- 11.5 mil l iards si l 'on veut " faire " de l ' industrie chimique, etc.
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e) Les fonctions'math6matlques dans l'6conomie.

1. L'dvolution des phdnomdnes 6conomiques fondamentaux (pro'
duction, investissements, consommation, population, 6pargne, etc.)
peut, avec plus ou moins de bonheur, €tre interpr6t6e par des fonctions
math6matiques.

Ces fonctions r6sument le pass6, mais leur allure passde peut €tre
pr6cieuse pour la supputation de I'avenir du ph6nomdne 6tudi6'

2. . CES FONCTIONS FONDAMENTALES SONT AU NOMBRE
DE 4 :
- la fonction lin6aire: Y = ax * b,
- la fonction exponentielle ou multiplicative I Y : ax
- la fonction logarithmique : Y = log x 

k
- la fonction logistique ou auto-freinante : y =

b -ax
1*e

Le tableau no 5 visualise les graphiques repr6sentatifs de ces
quatre fonctlons.

3. . COMMENTAIRES.
a. Des ph6nomdnes peuvent ob6ir d plusieurs types de fonction. Ge-

pendant, le plus souvent une seule fonction convient. C'est ainsi
qu'en pays d6velopp6, la consommation n'ob6it qu'd une fonction
lindaire y = ax * b dans laquelle a traduit une certaine propor-
tionnalit6 par rapport au revenu x.

b. Les ph6nom6nes qui, it un certain moment, ont connu une crois-
sance lente, suivie d'une croissance rapide qui devient auto-frei-
nante par la suite ne peuvent 6tre repr6sent6s que par la courbe
logistique.
Ainsi en est-il de la population : I'explosion d6mographique des
ann6es 1850 a 1950 est repr6sent6e par la partie centrale de la
courbe. Par la suite, des accroissements absolus importants se tra-
duisent par un infl6chissement de la courbe puisqu'ils se rapportent
d une population de d6part plus importante.

c. Quant d la production, elle se traduit normalement par une fonction
exponentlelle ou multiplicative mettant I'inconnue en exposant.
Pourquoi ? Parce que la production d'une ann6e contribue d celle
de l'ann6e suivante et forme ainsi un d6veloppement en " boule
de neige ".

d. Enfin, lorsqu'on raisonne non plus en termes d'6volution, mais en
termes de buts ou d'objectifs A atteindre, on s'apergoit que, pour
une perspective de P e E ans, le choix d'une fonction ou d'une
autre - la logistique exclue - est relativement indiff6rent.

A. DUMOULIN,
membre du bureau de programmation dconomique.
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